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One click's way

Master-Franquicia

Dirigir una Franquicia Internacional
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¢ Por qué iKaroo?

La Red iKaroo esta actualmente posicionada como la primera “Franquicia Digital Internacional” por ser la
primera en desarrollar este modelo de negocio, por el volumen de afiliados y empresas usuarias, por la
opinidon de la prensa especializada pero sobre todo por la capacidad demostradas durante estos 3 afios para
crear una estructura de 32 Delegaciones Provinciales en Espafia y una Master Franquicia en Andorra.

Desde su nacimiento y evolucion con la Red “Aldeanet.org”, iKaroo ha venido potenciando la que sin duda
es una de sus principales ventajas: una amplia gama de actividades y “targets”.

Desde la “Central de Servicios” (Centro de Conexion de sus Delegaciones Acreditadas) esta dedicado a

ofrecer Informacién, Servicios, Trabajo y Formacion, mediante la estructura conformada por sus
Delegaciones, Distribuidores “Traffic-Partners”, micro-Portales sectoriales y sites tematicos.

URL: http://www.ikaroo.es

ampno | Informate en el 902 999 149

el v ok or 00 . com

Dy i clarer! FILINTRATEY

s ADGL da [ s #l eossn &
s rsswa v nPemndeo abid s deide ke st meb i Al e i
o

Fore Weh ek
e - T Bl arso
e Ll

Foapat Regik
Scitrey Usqge ol scceso a Inteemat & dts velooded & ravis del s ol
Ay B adorer Lirars:, bs aHures tiva o e Soginte Iaret

pars
saior la lecture e panidioos arline qus e papel] Erpars

Sevrichn Bl
Doamarairs
% Bdomret
phteceigei- R Fasiia Tapafial
Cormeo Wl pﬂ:m Eelrrbat a:plr\.h.mll
() Terminal &
= [T y——— L bl
" L ri
o/t s sl Ei B ST
MAMEENE )
. HEISPASEL sleris ornea bt lanes un
14, S (e parcha da
e i e Inierret pra Explorer
Motan de Frenas
]
Baten de Cudon e W e AL Framcis wendark
‘:%E prssnts s ik Tilkal ds Bnksmet s
k £ pubfis CHgES Loy b
= Terminal A




Area de Servicios:

Internet

Marketing

Desarrollo

Consultoria, especialidad por sectores
Oficina de Empleo

Gestion y tutorizacién de proyectos
Desarrollo de Contenidos
Formacion on-line

Tiendas Virtuales

Servicios SMS

Publicidad

Servicios de informacién:
Boletines Digitales

Biblioteca Virtual, la “Ciberteca”, con articulos teméticos y libros digitales

Directorio Empresarial
Noticias Sectoriales

Servicios de Formacion:
Formacion Virtual

Servicios de Promocion:

Por su contenido...

Delegaciones Provinciales y Sectoriales online

Canales Tematicos
Encuestas sobre temas de actualidad
Notas de Prensa

Servicios de Asesoramiento:

Punto de Informacidon Laboral con ofertas de trabajo.

Relacion de servicios afines

Utilidades informaticas a disposicion de los socios.

Bases de datos.

... mas de 120.000 paginas activas
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Por su audiencia...

Perfil de Audiencia:
iKaroo es un portal destinado a los usuarios profesionales y empresas interesadas en la Red, que buscan
una informacién precisa relacionada con los Servicios que en cada momento precisan.

Volumen de Audiencia:
Impresiones: 4.500.000 paginas consultadas al mes.
NUumero de visitas: 270.000 sesiones al mes.
Numero de afiliados: 80.000 profesionales del sector
Numero de empresas: mas de 12.500 empresas usuarias
Numero de Delegaciones:

. 32 en Espafa

. 1 Master Franquicia ANDORRA

Por sus referencias...

Referencias:

iKaroo disfruta de un merecido éxito y una presencia importante, tanto en medios digitales como
tradicionales desde sus inicios como la Red “Aldeanet.org”:

En Prensa:
Revista “Markerama”, El Periédico de Andorra, Mercado Laboral, Ediciones Adams, El Peridédico de Cataluria,

Suplemento “Treball & Formacié” Grupo Anuntis, Diari de Terrassa, Computing, La Voz de Galicia,
Ganar.com, iBrujula, PortalGSM, La Vanguardia, Info-TRADE...

Anuncios JUTTTXRIX elmercat ©.comm

”'"’“we CINCO DIAS j LAVANGUARDIA

En Conferencias:

Club de Marketing de Barcelona, Centro de Conferencias Maremagnum, Camara de Comercio de Andorra,
CEEFT 1999-2002, Grupo Recoletos (Madrid), Grupo Cibernos-APD (Madrid), Camara del Senado (Madrid),
Universidad Ramoén Llull — La Salle.

Entrevistas:

Tele-5, TV-3 (Catalufia), Canal+, Canal 25 (L’'Hospitalet), COM Radio, Radio Barcelona, ONDA Rambla,
ONDA Radio, RAC1.

5 N cCOPE
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Banca Internacional - Banca Mora (BIBM)
Banca Privada de Andorra (BPA)
Cambra de Comerg¢ d’Andorra
Congres Mundial del Turisme de Neu
El Corte Inglés - Servicios Financieros
Amascal
Registro de la Propiedad de Orense
MassMedia - Immomaresme
GrammaPress - Tribunamaresme
Kellyservices
Industrias ALFE
Industrias AGME
AMT Asesores
AreaPC
Argos Control
Festival Baumann
Ajuntament de Terrassa
BlueBird GMT
Cannamade
Cerrajerias Krasi
Club Deportivo Athenas Jaen
Formabask
Gestores Europeos, SA
Industrias Hidraulicas Carthago
Aeroclub del Principado de Asturias
Peritajes Nerane
Rosapesca
Idetrans Portuarios
Industrias Inoxbar
Interiorismos Urbanos
IREGA
Logitravel
Maderas de Llodio
MEB, SA
Microtech
Pronutec
Saneamientos Caceres
Solidlux, SA
Alubel, SA
Talleres de Guernica
Techdepol
Tododisplays
Torniplasa
Tosca i Norma
Catcipsela
Valvulas Zubi
Transerva
Translop
Troppo4
Atmosfera Immobiliaria
CESI
Construccions Mencio
Twin Power Europe
Mobles Oransa
Haiku-Futon

..mas de 12.000 empresas que confian en nosotros dia a dia.

K

Nuestro mejor activo: Nuestros Clientes
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¢La Franquicia iKaroo?

Atras quedan las Empresas de Servicios Tradicionales o de ladrillo. Este en un negocio moderno, dinamico y
serio.

La mejor manera de ofrecer servicios profesionales de una forma personalizada y al mejor precio del
mercado. Una idea de negocio Unica en Espafia y con unas grandes perspectivas de éxito para el mercado
de servicios. Un concepto moderno y exclusivo donde la inversion, el papeleo, las ndminas, el local y los
gastos adicionales no forman parte.

En iKaroo puedes adquirir una licencia de Master Franquicia de iKaroo y ofrecer todos los servicios que los
profesionales y las empresas precisan mediante la adecuacion de nuestra metodologia de trabajo en le pais
de residencia, del mismo modo como si de una Empresa de Servicios Tradicional se tratara.

Simplemente preocuUpate de buscar clientes. iKaroo se encarga del resto.

Los Centros de Servicios Tradicionales

Las empresas de servicios se encuentran en uno de los sectores mas competitivos y crecientes del mercado
pero ofrecen unos productos muy delicados. Sus clientes, otras empresas, precisan adquirir servicios de una
forma constante ademas de ofrecerlos, precisamente para poder vender sus propios productos sin
interrupciones, por ello requieren de profesionales de confianza que solucionen sus necesidades en todo
momento o al menos, atiendan y entiendan sus consultas y les busquen las mejores alternativas en cada
caso.

Les gusta contratar dichas soluciones por una relacién de confianza basada en un sentimiento de
satisfaccion y calidad que le aporta el contacto directo con el consultor que le puede ofrecer en cada
momento lo que precisa.

No cabe duda en que hoy en dia,_todas las empresas precisan servicios externos. Unas lo hacen por
necesidad, en el Gltimo momento y otras los planifican como un método de reducir costes fijos y estructuras
rigidas que les llevan a la falta de competitividad en su mercado.

Lo que si esta claro es que cada vez existe més diversidad: el cliente tiene cientos de opciones para elegir y
la mayoria de las veces no esta bien asesorado o informado acerca de la mejor opciéon en cada momento.
Muchas veces las soluciones ofertadas, basadas en la estimacidon de una sola persona, acaban siendo una
pesadilla y las reclamaciones se multiplican dando lugar a la insatisfaccion del cliente y su pérdida de
confianza.

Falta una atencion personalizada. Una persona que no solo “le tire” un catalogo de servicios y productos y a
partir de ahi “buUscate la vida”. Se necesita un amigo. Alguien que de verdad se preocupe por sus
necesidades. Que le hable de las diferentes opciones y que cuente con un equipo de profesionales a su
espalda, lo que le aporta la confianza necesaria para el dia a dia.

Sé6lo de esta manera se consigue una fidelizacién con el cliente y una garantia de que volvera a contratar
nuestros servicios. Esta es la base de este negocio: la confianza.
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Un Master Franquicia de iKaroo disfruta plenamente de todos los servicios de la Central iKaroo, para el
desarrollo del modelo de negocio en el pais asignado, y actia como Representante de la misma, ofreciendo
todos sus servicios y productos relacionados, que son a la vez tutorizados por la Central y desarrollados por
los mas de 80.000 afiliados y 12.500 empresas usuarias que la conforman y que se van nutriendo con los
usuarios del pais de destino.

¢, Qué es un Master Franquicia de iKaroo ?

No necesita _ningun _local fisico 'y tampoco requiere de inversiones para el mismo.

El Master Franquicia de iKaroo coordina todas las necesidades y propuestas de sus Delegados Acreditados y
clientes potenciales, desde donde se encarga de realizar todos los tramites para la blsqueda, gestion y
resolucién de la solucion méas adecuada para el mismo.

La formula de éxito estd basada en el volumen de factores de ingreso por medio de los cuales el Master
Franquicia esta generando ingresos desde el mismo momento en que forma parte del "equipo” de iKaroo:

1. Dispone de una Central propia, de igual contenido al de la Central en Espafia pero con Sus rasgos
identificativos y una direccion propia del tipo:

http://www.ikaroo.pais

donde recibe los ingresos por publicidad (PMM, CPM, PPC y Afiliacién), compra de productos, solicitud de
Servicios, Soluciones y Aplicaciones para las empresas y Afiliacion de nuevos Socios, asi como el canon y
royalties de los Delegados Acreditados que vayan formando parte de su estructura en la forma:

Delegados Zonales, Delegados Sectoriales y Distribuidores “Traffic Partners”

2. La estructura de profesionales independientes de la Central en su pais con lo que ofrecer los servicios de:
Consultoria, Seleccion de Personal, Gestion de Proyectos y Desarrollo de Contenidos.

3. Soluciones empresariales que van desde la telefonia fija, movil, conexiones ADSL, Lineas de valor
anadido, Hardware, Software, etc.

4. Aplicaciones profesionales en disefio web, e-marketing, publicidad e informacién a medida.
5. Canales Tematicos
6. Aldeas profesionales donde aportar un punto de encuentro a los diferentes sectores.

7. Lineas de minutaje propias, donde sus clientes podran llamarle desde cualquier punto del pais, cobrando
por cada minuto de llamada recibido (asi es, desde el primer minuto de llamada recibido cada mes y con el
coste de una llamada local para el usuario).

8. El "Desarrollo" de nuevas delegaciones.

9. etc.
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Un Master Franquicia de iKaroo, NO necesita ningun tipo de titulacion oficial. iKaroo dispone para ellos de
la formacion necesaria y de forma continua para desarrollar su carrera de la forma mas profesional y
satisfactoria que la experiencia de la Central en estos Ultimos afios ha ido demostrando.

Trabajar en equipo

Todos nuestros Master Franquicia y Delegados disponen de una formacion permanente en informatica,
internet, e-marketing, disefio, finanzas, fiscalidad, gestion de empresa, etc.

En el caso de que consideres abrir una Empresa de Servicios Tradicional, SI deberas lucir tus medallas
académicas y profesionales.

Si tu propo6sito fuera abrir una Consultoria Tradicional o de ladrillo deberias proceder a una serie de
requisitos fiscales y legales para poder proceder con la imagen necesaria para que tus posibles clientes
puedan empezar a considerarte.

Una vez tienes todos los papeles en orden (aproximadamente 90 dias desde el primer tramite), puedes
comenzar a prepara tu imagen corporativa, un dossier de servicios y/o productos y dedicar los primeros 2
afos para darte a conocer.

Como ves, se trata de un negocio complicado y los tramites son interminables. El atractivo de iKaroo
consiste en ofrecerte una alternativa de negocio mucho mas moderna, simple y sin inversiones ya que
representas una [Master Franquicia] iKaroo en tu pais.

Simplemente debes proceder a desarrollar tu carrera con nosotros segun las indicaciones de marketing-
comercial que te indicamos en el Manual Operativo del Franquiciado, dando a conocer a tus clientes
potenciales las soluciones que se le ofrecen.

Nosotros nos encargaremos de las peticiones de tu cliente mediante nuestro equipo, que a partir de ese
momento también es el tuyo.
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La inversion a realizar para formar parte del "Equipo” y ser un Master Franquicia de iKaroo, es la siguiente:

¢, Que inversion debo hacer para formar parte de iKaroo?

Canon de entrada 35.000 EUR

Royalty 350 EUR/ mes | KarOO

Formacioén “in situ” |3.500 EUR One click’s way

Canon de publicidad | No hay

Inversion No hay

Atras quedan las Empresas de Servicios Tradicionales o de ladrillo. Este en un negocio moderno, dinamico y
serio. La mejor manera de ofrecer servicios y productos a profesionales y empresas de una forma
personalizada y al mejor precio del mercado. Una idea de negocio Unica en Espafia y con unas grandes
perspectivas de éxito para el sector. Un concepto donde la inversion, el papeleo, las néminas, el local y los
gastos adicionales no forman parte.

Para obtener una Master Franquicia de iKaroo, te lo queremos poner facil.

Tu paquete de Delegado Acreditado de iKaroo, incluye:

8 Dossier Informativo

(> Nombramiento de Master Franquicia
() Licencia de Master Franquicia

) Tarjetas Profesionales

i Cuenta de Email personal (tunombre@ikaroo.pais) ey

) Manual de Operaciones

) Terminal A

!r -
& Portal iKaroo propio e ———
Manual de Servicios y Comisiones = B R
0 y = Terminal A w
o Notas de Prensa N

o Campafia de Comunicacién



Formula de éxito

Unete al equipo
Comunicalo a tu entorno
Ganas por servicios
Ganas por productos
Ganas por publicidad
Ganas por Delegaciones

N

i Con iKaroo siempre GANAS,
porque nosotros ponemos el camino
hacia los limites que te propongas !

Traspaso de informacién

Una metodologia Unica en Espafia donde sus clientes podran disponer de los servicios e informaciones que
necesiten en cada momento beneficiandose del trabajo de un equipo en permanente desarrollo.

Nuestro objetivo es formar y dar todo el soporte que precise cada profesional, como Master Franquicia de
iKaroo, para asegurarle el éxito en su carrera empresarial.

Inversion Minima

El canon de entrada y el royalty mensual de iKaroo, es una fraccion de la inversién total que supone
constituir una Empresa "de ladrillo” o Franquicia Tradicional.

Los motivos son sencillos: Todos los Delegados Acreditados y Master Franquicia trabajan por medio de su
propio Portal en Internet y no requieren de ningun local abierto al publico. Consecuentemente, los costes de
apertura y mantenimiento se reducen drasticamente.

>> Puedes estudiar la seccidon de Beneficios, donde ilustramos de forma clara las diferentes opciones que
tienes para constituir una Empresa Tradicional.

Efectividad y sin complicaciones

No queremos que tengas que pasar el inconveniente de tramitar todos los papeles reglamentarios ni que
debas asumir créditos o inversiones elevadas.

A todo esto, hay que sumarle los gastos de apertura de un local y los gastos de mantenimiento. Al final del
dia has malgastado tu tiempo y dinero, y después de 90 dias aproximadamente, puedes hacer "tu primera
venta".

Desde iKaroo hemos encontrado la férmula para lograr en el menor tiempo posible, la mejor efectividad.
Siendo un Master Franquicia de iKaroo, no necesitas tramitar ningin papel ni asumir las cargas econdmicas
anteriormente mencionadas. Nosotros ya nos hemos encargado de ello.

Nosotros te garantizamos que en el plazo maximo de 30 dias, puedes unirte ya a nuestro equipo y disfrutar
de todas sus ventajas.

Beneficios
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Si estas considerando abrir una Empresa de Servicios Tradicional o de Ladrillo, te recomendamos que leas
este apartado. Es de vital importancia que conozcas los pros y los contras de invertir en una franquicia, por
ejemplo, que se ha convertido en el punto de mira de todo emprendedor e inversor.

Actualmente existen alrededor de unas 30 franquicias establecidas dentro del sector de Servicios.

En iKaroo queremos reflejarte la realidad del sector, por medio de los ejemplos que indicamos a
continuacion.

Requerimientos de las principales franquicias:

TORREALDAY

|

ADADE ASESORES

- |

NEW HORIZONS

I
AR\
New Hor1

‘

CROOSE. LEARN. SUCCEED:




Canon de entrada MF | 121.035 EUR

Canon de publicidad  ---
127.046 EUR

GRUPO PACC
Canon de entrada MF | 35.600 EUR
ERETT
LrPiceo
Canon de publicidad |- |
136.000 EUR

VENTALIA

I

VENTALIA

I

iIKaroo

One click’s way

Como puedes ver la inversidn necesaria para constituir una Empresa de Servicios Tradicional o de Ladrillo es
muy alta en comparaciéon con iKaroo. Debes ser consciente también de que la inversion total de las

franquicias mencionadas pueden incrementarse drasticamente segun el local.
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Como Master Franquicia, dispones de un Centro de Servicios para Profesionales y Empresas a través de
iKaroo, y posicionarte en el mejor lugar del mundo, donde millones de personas te visitaran cada afio...
INTERNET

Y con tu propio Portal de Servicios y Contenidos, no pagaras ningun alquiler por ello.

En iKaroo no te exigimos ningun canon de publicidad ni tampoco una inversion para un local. Todo lo
contrario: te ofrecemos indudablemente el mejor lugar del mundo a través de un Portal Interactivo, abierto
las 24 horas, con acceso a un mercado internacional y con el respaldo de un equipo donde solo td pones el
limite.

Kar-u:l o | Inférmate en el 902 999 149

mait conmostkoros.com

Desde TU Portal de Recursos podras ofrecer a todos
tus clientes las Udltimas novedades, servicios Yy
productos con la mejor relacion calidad/precio
siempre actualizados al momento por un equipo
profesional altamente cualificado. TU Portal
trabajara por ti 24 horas al dia, 7 dias a la semana y
los 365 dias al afio.

o]

IAGIN GRLEEA... GLFISAR MOTICIAS.

[ T AT ——

g i T
| m

AEHOTISIAS
B A et .

(X Terminal A

prern

@ Terminal A

En una Empresa de Servicios Tradicional o de Ladrillo, deberas contar con un horario comercial abierto al
publico y asumir el coste que ello representa (ndbminas, S.S., gastos oficina, comidas, etc.) y ademas no
podras abrir tu local los 365 dias al afio, aunque asi lo desees.

Resumiendo este apartado, por medio de iKaroo, puedes formar parte de nuestro grupo de Delegados
Acreditados y Master Franquiciados iKaroo y ofrecer los servicios de un Centro de Recursos para
Profesionales y Empresas Tradicional por medio de un Portal Interactivo en Internet sin limitaciéon horaria ni
geografica. En una Empresa de Servicios Tradicional generalmente acudiran clientes de una misma poblacién
o ciudad. Con iKaroo, no tienes limite geografico. Puedes ofrecer servicios a toda Espafia o incluso a todo el
mundo.

Sélo deberéas preocuparte de buscar clientes. El alquiler del local, los comerciales cualificados, gastos de
oficina, etc. Han desaparecido. Desde iKaroo, queremos que te centres en un solo objetivo: ampliar tu
cartera de clientes.



K

Razones obvias para apostar por una Master Franquicia de iKaroo y NO una Empresa de Servicios
Tradicional o de ladrillo:

Comparativa de negocio

No quieres hacer frente a los inmensos costes que supone constituir una
Empresa de Servicios Tradicional: Avales bancarios, néminas, alquiler,
teléfono, fax, internet, transporte, material oficina, mobiliario, etc. pueden
llegar a costarte alrededor de 50.000 EUR (en el caso de una franquicia) o de
120.000 EUR si no es franquicia.

La inversidn en iKaroo supone una mera fraccion de la inversion total de una
Empresa de Servicios Tradicional o de Ladrillo. Con un canon de entrada de
35.000 EUR y 350 EUR/ mes puedes ofrecer todos los servicios de iKaroo y
excluir los gastos anteriormente mencionados.

Atras quedan las Empresas de Servicios Tradicionales, sector muy explotado y
con tendencia a bajar. Cadenas grandes con numerosas franquicias "fisicas"
han tenido que cerrar varios establecimientos suyos (+ de 20 en el 2002) y
otras empresas del sector estan haciendo los mismo.

Quieres formar parte de un equipo moderno y representar a un producto
totalmente nuevo en este pais. Piensas que Internet es la tendencia y
disponer de un Portal de Servicios y Contenidos es la mejor manera de
obtener grandes beneficios.

Una buena ubicacion es imprescindible para el éxito de una Empresa de
Servicios Tradicional pero entonces, el alquiler del local juega en tu contra. Los
alquileres pueden llegar a ser extremadamente caros. Si por el contrario,
buscas un alquiler barato, estaras ubicado en un lugar con poca audiencia, por
lo tanto, también un riesgo a tomar en cuenta.

A través de Internet y un Portal de Servicios y Contenidos tienes la garantia de
tener el mejor sitio y con la mejor presencia en el mercado.

Las Empresas de Servicios Tradicionales tienen limitado su horario comercial y
su situacion geografica impide que puedan comercializar facilmente soluciones
a otras comunidades o provincias.

Internet trabaja las 24 horas del dia, los 7 dias a la semana y de forma
ininterrumpida los 365 dias al afio. S6lo de esta manera, te aseguras de poder
captar a miles de nuevos clientes potenciales.

Una Empresa de Servicios Tradicional bien situada en un pueblo o ciudad
siempre tendra problemas de aparcamiento. No olvides tampoco la cantidad de
tiempo que lo pasas esperando en la sala de espera hasta que te atiendan a ti.
Al final, ir a una Oficina Presencial te cuesta tiempo y muchos nervios.

En iKkaroo no tienes que esperar. Tu cliente siempre tiene preferencia. Ademas,
puede consultar tus servicios desde su casa u oficina y de una forma rapida y
efectiva.

Para poder abrir una Empresa de Servicios Tradicional es importante presentar
un buen historial curricular, lo cual podrias superarlos con alguna titulacion
universitaria y/o cursos técnicos. Sin embargo, una vez superado este punto,



necesitas la experiencia como profesional del sector y el trato con los demas
proveedores de servicios necesarios para complementar tus ingresos.

Si no cuentas con estos dos puntos, abrir una Empresa de Servicios Tradicional
puede convertirse en una mala inversion.

Con iKaroo no necesitas experiencia ni realizar ningdn curso. Desde el primer
dia puedes comenzar a vender y obtener comisiones por servicios, productos y
"rappels" por publicidad. Te asesoramos en las cuestiones basicas y en el
desarrollo y personalizacion de tu carrera profesional con un modelo de
negocio como es iKaroo.

Una cadena franquiciada te exige, normalmente, un Royalty mensual de hasta
un 15% del precio final (éste, segun el tipo de producto que ofrece, puede
llegar a ser una parte importante de la comision del servicio). Por no hablar del
canon publicitario obligatorio en un gran porcentaje de las franquicias.

iKaroo aplica una media del 30% de la comision de servicio a la solucion
contratada en el precio base de tu cliente. Con esto conseguimos que el precio
final del producto sea muy atractivo para tu cliente consiguiendo asi una
fidelizacion de tu cliente a TU Portal.

Por supuesto, no exigimos ningdn canon de publicidad.

K
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¢, Por qué invertir en este negocio ?

El Break even (punto muerto o de rentabilidad) puede alcanzarse en un periodo de tiempo muy corto.
Ingresos desde el dia de arranque.

Queremos ofrecerte la posibilidad de formar parte de una red de servicios internacional, liderada por ti y por
un gran grupo de personas que te daran soporte en todo momento.

Desde iKaroo facilitamos soluciones en todas las areas de la empresa, para permitir a los diferentes Master
Franquiciados concentrarse al 100% en el crecimiento de su negocio, con lo que lograran alcanzar sus
objetivos en un tiempo récord.

En iKaroo solo deberas preocuparte por buscar a los clientes, y del resto nos encargaremos nosotros:

Gestioén y Estrategia

# Asesoramiento cualificado

& Ayuda en la creacion de equipos comerciales
Asesoramiento en Marketing y Ventas

@ Disefio de campafias marketing on-line/off-line

& Presencia en Medios

& Ayuda en el desarrollo del producto

& Soporte en ventas

& Presencia en ferias, participacion en eventos
Servicios Técnicos

& Gestion aplicaciones email (correo electronico)

& Disefio y desarrollo de tu propio Portal de Servicios y Contenidos
Formacion

& Intranet del Portal

& Productos y Servicios ofrecidos

& eMarketing

Testimonios

"Estar dentro de un entidad profesional aporta prestigio, solvencia y apoyo, pero si ademas es un grupo
orientado a su red comercial y cuenta, con el apoyo de iKaroo, se convierte en la base ideal para iniciar y
hacer triunfar cualquier proyecto empresarial'. Mario Vega, Cantabria

“El principal objetivo de iKaroo es ofrecer una oportunidad Unica de representar tener tu propia Empresa de
Servicios y Consultoria, aprovechandose de sus ventajas y sin tener que asumir los gastos que conlleva
constituir una Oficina Tradicional.” Juan Ruiz, Madrid

“Hace unos afios disponia de una Consultoria Tradicional junto con un socio pero tuvimos que cerrar debido
a los elevados costes. Ahora puedo ofrecer a mi cartera de clientes mas servicios que antes y obtengo
mayores beneficios.” Igor Echevarria, Bilbao
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iKaroo, es la Red de Centros de Informacién y Servicios Sectoriales en Internet, propiedad de la empresa
New Business Synergies, SL con domicilio social en Sant Cugat del Vallés, Barcelona.

Informacién Corporativa... (Qué es iKaroo?

El Master Franquicia de iKaroo cumple una funcién de representacién del modelo de negocio de la Central
de Servicios (www.ikaroo.es) y los usuarios, profesionales y empresas, cuya finalidad es promover los
negocios de iKaroo. El Master Franquicia es un profesional independiente que actida con autonomia,
asumiendo las responsabilidades de su propia parcela de negocio.

La Central desarrolla su actividad a través de Internet y por medio de los servicios telefénicos y de
comunicacion dispuestos a tal fin y ajustados al derecho empresarial catalan.

¢, Como contactar con nosotros ?

Puedes ponerte en contacto con nosotros del siguiente modo:

Por teléfono puedes informarte con un comercial o puedes solicitar tu Alta como Master Franquicia a iKaroo:
Teléfonos: + 376 62 44 01, lunes a viernes de 10h00 a 18h00 (horario de Espafia)

Puedes hacernos cualquier consulta por email. Contestamos en un plazo maximo de 12 horas:

Email: central@ikaroo.com

Notas de Prensa

La franquicia espafiola hace las maletas

La franquicia es una de las formulas mas interesantes para afrontar la ampliacion de mercado en el exterior,
prioridad niumero uno en el actual entorno de globalizacion empresarial.

El elemento mas positivo de la economia espafiola en los ultimos afios ha sido y es su apertura al exterior y
su esfuerzo por conseguir mejorar la imagen y las marcas nacionales en el mundo. En esta tendencia, la
franquicia ha desempefado un papel basico en los mercados internacionales Los circulos empresariales y
econdmicos coinciden en ello, en la estrategia de internacionalizacion de las empresas, la franquicia es uno
de los sistemas mas efectivos para afrontar la ampliacion de los mercados en el exterior. Xavier Vallhonrat,
presidente de la Asociacion Espafola de Franquiciadores, apunta a la propia esencia de la franquicia como el
motor que provoca esta reaccion: "La franquicia es internacional por naturaleza, no se puede poner limites a
esta férmula, su expansion a otros mercados es imprescindible y responde a su propia evolucion, de otra
forma, no podria crecer". Las experiencias de otros paises confirma la eficacia de la franquicia como método
para la apertura de otros mercados. Para conocerlos bien, la mejor opcién es una toma de contacto inicial.
La Asociacion Espafiola de Franquiciadores ha popularizados las jornadas formativas, para establecer un
acercamiento con las caracteristicas y posibilidades de los distintos paises abiertos a la inversion extranjera.
Tanger, la mas reciente, y préximamente Egipto, Turquia o Libano son algunos de los paises que
protagonizan estas jornadas.

Redaccién: infofranquicias.

Negocios para ganar 6.000 euros al mes

La franquicia ofrece cada vez mas oportunidades de negocio para profesionales capaces de conseguir y
mantener una cartera de clientes, duchos en el sector comercial Con una baja inversion y las minimas
infraestructuras puedes convertirte en tu propio jefe.

El mundo empresarial esta repleto de profesionales que trabajan captando y manteniendo carteras de
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clientes para empresas de todo tipo. Son expertos en su actividad, comerciales en su mayoria, cansados de
desarrollar siempre la misma labor para otros. Ahora, estos profesionales con un marcado caracter
comercial, tienen ante si la posibilidad de crear su propio autoempleo y poner en su propio beneficio toda su
experiencia.

El ambito de la franquicia cada vez se orienta mas a este tipo de negocios, que comienzan a proliferar en los
sectores mas diversos.

Este es el primer paso para convertirse en empresario de un negocio con una alta rentabilidad. Tanto, como
lo es ganar mas de 6.000 euros al mes con el 'Unico’ esfuerzo de crear y mantener una amplia cartera de
clientes. Basicamente, son empresas que se nutren de profesionales ya experimentados en el mundo de las
ventas, mayoritariamente en activo, capaces de llevar y dirigir su propio negocio y de hacerlo con cierta
soltura.

Escasa inversion. "Son negocios enfocados exclusivamente para el autoempleo, para los que se necesita una
inversion reducida, pocas infraestructuras a la hora de iniciar la actividad, por no decir ninguna, y donde el
limite de las ganancias corre por cuenta del propio franquiciado, de su capacidad de trabajo y su esfuerzo”,
afirma el responsable de la ensefia de limpieza de techos Net Horitzontal, Néstor Sordo.

Tipos de negocio. Pero ;qué tienen estos negocios que los hacen tan atractivos? Por supuesto, la alta
rentabilidad con la que se trabaja. Son opciones enfocadas tanto estructural como logisticamente a este
perfil, a que se desenvuelva de forma independiente y ponga al servicio de si mismo toda su experiencia y
su conocimiento sobre el mundo de la venta. Esto supone dedicarse por completo a la actividad elegida
directamente en la calle, practicamente en el 80% de las veces, para algunos sectores serd incluso mas.

Con pocos costes de funcionamiento. Sin costes que afrontar, mas que los necesarios, el binomio inversion
/ingresos se inclina directamente a favor del franquiciado, que comprueba como el capital para empezar a
funcionar no es un 'handicap’, sino mas bien un recurso al alcance de su mano.

A partir de ahi, todo empieza a cuadrar: conoce el trabajo, es experto en contactar clientes, puede que
incluso ya disponga de ellos y opte por ofrecerles sus nuevos servicios. No le asusta el esfuerzo inicial, ya
esta curtido en otras batallas similares y cuenta con el valor afiadido del apoyo de una franquicia. Las
perspectivas no son nada desdefiables, y segun las cuentas de la central puede empezar a recuperar su
inversion a partir del octavo mes como media. Los ingresos, a partir de esa fecha iran 'increcendo’, de
manera progresiva. Sucede en casi todas estas actividades y la publicidad no es una excepcion: "El bajo
coste de la franquicia y la libertad en el tiempo de arranque permite a la mayoria de los franquiciados tener
un flujo positivo de efectivo desde el primer dia", afirman desde Coffee News.

Cuanto puedes ganar. Desde 6.000 euros, cuando la actividad se ha estabilizado y el numero de clientes es
constante, y hasta los 12.000 euros estamos hablando de un sueldo considerado ‘habitual' para los
franquiciados al frente de una actividad de este tipo. Por supuesto, las variantes son innumerables y cada
tipo de negocio requiere una dedicacién y una metodologia de trabajo bien diferente, que le hace obtener
mas ingresos con menos esfuerzos o viceversa. Todos estos sueldos, sin embargo, tienen un denominador
comun: se pueden conseguir.

Sin necesidad de hacer un balance general, lo Unico reflejable es que a partir de 20.000 euros como media
de inversién, un buen comercial que conozca su trabajo puede convertirse en su propio jefe, sin apenas
gastos y con un sueldo mensual que en el peor de los casos llegard a los 6.000 euros mensuales.

Redaccion: infofranquicias.
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